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CÔNG TY CỔ PHẦN IN SÁCH GIÁO KHOA HÒA PHÁT - HTP

	Tên giao dịch quốc tế:

Tên viết tắt:                  

Địa chỉ:                        
Số điện thoại:

Fax: 
Website:

Người CBTT:
	Hoa Phat Textbook Printing Joint Stock Company
In sách giáo khoa Hoà Phát
157 Tôn Đức Thắng - Tp. Đà Nẵng
0511. 680057
0511. 841258
www.nxbgdng.com

	Thông tin chung

	- Công ty Cổ phần In Sách Giáo khoa Hòa Phát, tiền thân là Xí nghiệp In Sách Giáo khoa Hòa Phát thuộc Nhà xuất bản Giáo dục - Bộ Giáo dục và Đào tạo được thành lập từ tháng 4/1996, chính thức chuyển thành Công ty cổ phần từ ngày 12/01/2004. Đây là một trong những công ty con của Nhà Xuất bản Giáo dục.



	Ngành nghề:
	- In sách giáo khoa, sách báo tạp chí, tập san, nhãn, biểu, sản phẩm bao bì, các giấy tờ quản lý kinh tế xã hội.

- Sản xuất và kinh doanh  các loại sản phẩm thiết bị, dụng cụ giáo dục, vật tư thiết bị ngành in.
- Nhập khẩu vật tư thiết bị kỹ thuật in phục vụ sản xuất, kinh doanh
- Kinh doanh vận tải hàng, vận tải khách theo hợp đồng; Kinh doanh nhà và dịch vụ chuyển quyền sử dụng đất, dịch vụ cho thuê kho bãi, mặt bằng kinh doanh.


	Vốn điều lệ:
Cơ cấu vốn:
	12.600.000.000 VND
Danh mục
GTCP(1000VND)
Tỉ lệ (%)
Vốn cổ phần
12.600.000

100%

Cổ đông lớn nắm giữ trên 5%

6.420.000

51%

Cổ đông nắm giữ dưới 5% 

6.180.000

49%

Trong đó :

 

 

Vốn nhà nước

 6.420.000

51%

Vốn nước ngoài

 11.200

0,09%



	HĐQT/ BLĐ:          

Thời điểm niêm yết
	Ông Phạm Quang Thân - Chủ tịch HĐQT
14/12/2006

	SP và thị trường chính:

	- lĩnh vực chủ yếu là  in sách giáo khoa, khách hàng chính của công ty là NXBGD với doanh số thực hiện bình quân hàng năm, chiếm khoảng 92% trong tổng doanh thu. Hoạt động cắt rọc của công ty hàng năm cũng mang lại phần doanh thu chiếm hơn 2% trong tổng doanh thu. Ngoài ra các hoạt động in sách khác như sách tham khảo, sách thực hành, các loại sách mang tính chất kinh tế - xã hội, tem nhãn, biểu mẫu, giấy tờ ... chiếm 6% trong tổng doanh thu.

- Thị trường tiêu thụ chính cho các sản phẩm này chủ yếu tập trung ở thành phố Đà Nẵng và các tỉnh Miền Trung.



	Chiến lược kinh doanh:
	-  Tập trung khai thác hợp đồng in với các đơn vị để in sách tham khảo, chỉ tiêu phấn đấu 100 triệu trang in, tăng 160% so với năm trước và cố gắng nâng cao tỉ lệ này cho các năm sau.

- Công ty sẽ đáp ứng kịp thời tiến độ in, phục vụ tốt nhất nhu cầu của khách hàng đầy đủ, đồng bộ, đồng thời nỗ lực tìm kiếm đối tác để khai thác các hợp đồng với các đối tác khác.
- Nâng cao thu nhập cho người lao động cũng như cổ tức cho các cổ đông.



	Phân tích SWOT
	

	Điểm mạnh
	-Nguồn hàng ổn định theo hợp đồng hàng năm với Công ty mẹ là Nhà Xuất bản Giáo dục.

- Máy móc thiết bị chuyên dùng hiện đại cho in sách giáo khoa và in các ấn phẩm văn hóa có chất lượng cao.
- Mặt hàng Sách giáo khoa là sản phẩm chính, hợp đồng cung cấp cho Nhà Xuất bản Giáo dục tương đối ổn định và lâu dài.


	Điểm yếu
	- Thị trường in SGK được phân bổ theo kế hoạch của NXBGD hàng năm, Miền Trung dân số ít hơn miền Bắc và miền Nam, thị trường có quy mô hạn chế.

- đó giá giấy và các vật tư khác luôn biến động theo chiều hướng tăng trong khi đó giá sách thường ổn định trong 1 thời gian dài.


	Cơ hội

	- Thương hiệu Xí nghiệp In Sách Giáo khoa Hòa Phát trước đây và hiện nay là Công ty cổ phần In Sách Giáo khoa Hòa Phát đã được khách hàng cả nước biết đến, nhất là khu vực miền Trung và Tây Nguyên, tạo thuận lợi cho Công ty trong việc mở rộng thị trường, nâng cao uy tín.

	Thách thức

	- Sách Giáo khoa là mặt hàng đặc biệt nên phải đảm bảo nghiêm ngặt về chất lượng sản phẩm, hạn chế đến mức thấp nhất sai sót trong khâu in và hoàn thiện, nhất là khâu in, sai sót trong khâu này sẽ dẫn đến sự nhầm lẫn trong dạy và học. Do đó công tác quản lý chất lượng sản phẩm của Công ty phải được đặt lên hàng đầu, cần phải đầu tư nhiều thời gian và công sức.

- NXBGD vẫn đang là đơn vị được Bộ Giáo dục và đào tạo giao trách nhiệm tổ chức in và phát hành Sách giáo khoa do vậy không có sự cạnh tranh. Vì thế khi không còn độc quyền, công ty có ảnh hưởng vì kế hoạch đầu vào thiếu ổn định.


	Kết quả kinh doanh

	   Quý II/2007                                                                                                  ĐV: đồng
Chỉ tiêu

Quý II/2007
Lũy kế từ đầu năm 2007
Doanh thu thuần về bán hàng và dịch vụ

9,278,979,917

17,586,094,369

Giá vốn hàng bán

8,274,316,750

15,284,781,548

LN gộp về bán hàng và cung cấp dịch vụ

1,004,663,167

2,301,312,821

Doanh thu hoạt động đầu tư tài chính

77,757,090

161,619,643

Lợi nhuận từ hoạt động đầu tư tài chính

77,757,090

161,619,643

Chí phí bán hàng

9,545,949

38,169,009

Chi phí quản lí doanh nghiệp

478,981,199

1,070,884,762

Doanh thu khác

945,706,064

945,706,064

Chi phí khác

808,182,553

808,665,952

Lợi nhuận khác

137,523,511

137,040,112

Lợi nhuận trước thuế

731,416,620

1,490,918,805

Thuế thu nhập phải nộp

147,063,325

298,963,762

Lợi nhuận sau thuế

584,353,295

1,191,955,043

Thu nhập trên mỗi cổ phiếu

649

1,324

Cổ tức trên mỗi cổ phiếu

454

927

                                                                                            

	Các chỉ tiêu tài chính

	Chỉ tiêu

Quý II/2006
Quý II/2007
Tài sản cố định/Tổng tài sản

38.93%

41.99%

Tài sản lưu động/Tổng tài sản 

61.07%

58.01%

Nợ phải trả/Tổng nguồn vốn

35.28%

22.52%

Nguồn vốn chủ sở hữu

64.72%

77.48%

Khả năng thanh toán nhanh

0.66

0.07

Khả năng thanh toán hiện hành

1.73

2.58

 Tỉ suất lợi nhuận trước thuế/Tổng tài sản

3.50%

3.86%

Tỉ suất lợi nhuận sau thuế/Doanh thu thuần

7.31%

6.30%

Tỉ suất lợi nhuận sau thuế/Nguồn VCSH
4.32%

3.98%




Những thông tin trong bản báo cáo này được lấy từ những nguồn tin được coi là đáng tin cậy. Tuy nhiên, do nhiều nguyên nhân khách quan, đối với Báo cáo này hoặc những báo cáo khác, Công ty cổ phần chứng khoán An Thành không đảm bảo tính chính xác, đầy đủ và toàn diện của bất kỳ thông tin nào cũng như không chịu trách nhiệm với bất kỳ những sai sót hoặc kết quả do việc sử dụng toàn bộ hoặc một phần thông tin trong Báo cáo này. 

Khối Phân tích và Đầu tư, Công ty cổ phần chứng khoán An Thành.

Giám đốc khối:
Phạm Hồng Hải
Chuyên viên phân tích: Bùi Bảo Ngoc, Phan Thị Hồng Nhung, Đậu Công Sơn.
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